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Flowers.ua займається доставкою квітів і подарунків по
всій країні та світу вже більше 17 років! Ми не знаємо
границь  і маємо величезний досвід в організації
привітань на високому рівні!

Наша робота – це не тільки доставка квітів, але в першу
чергу надання гарного настрою клієнтам та передача
емоцій дорогим людям на відстані!

Ми пропонуємо широкий асортимент місцевих та
імпортних квітів. Готові дивувати одержувачів букетами з
найрізноманітніших сортів троянд і хризантем, тюльпанів
та ірисів, півоній та бузку, орхідей та гортензій і багатьох
інших квітів.

ПРО КОМПАНІЮ
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ФРАНШИЗА
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Франшиза Flowers.ua – це ваша можливість побудувати
успішний бізнес на базі визнаного бренду на ринку
доставки емоцій у вигляді квітів. 

Ми пропонуємо перевірену бізнес-модель, всебічну
підтримку (навчання, маркетинг, логістика і поставки),
гнучку інвестиційну структуру і ексклюзивний доступ до
якісних квітів за найкращими цінами.

Завдяки нашому сильному бренду, потужним
маркетинговим рішенням і операційній стабільності, ви
отримуєте не просто точку продажів — а гарантований
шлях до прибутку і сталого розвитку.



БАЧЕННЯ
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Ми прагнемо стати найбільшою і улюбленою мережею квіткових
магазинів в Україні, де кожен мешканець, незалежно від міста, має
можливість швидко і зручно дарувати радість і висловлювати свої
почуття за допомогою свіжих квітів і бездоганного сервісу. 

Бренд Flowers.ua повинен стати не просто синонімом доставки квітів,
а справжньою мовою емоцій, яка робить світ прекраснішим, а
стосунки між людьми – теплішими і ближчими.
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Надати нашим партнерам-франчайзі готову, перевірену часом
бізнес-модель і всебічну підтримку для відкриття успішного
квіткового магазину під найвідомішим брендом в країні. 

Передати експертизу у продажі квітів, накопичену з 2003 року та
допомогти створити постійний поток замовлень через власну
централізовану платформу, що працює 24/7. 

Створити для партнера кращі умови для зростання і розвитку,
щоб разом робити кожен день українців яскравішим і
щасливішим.

МІСІЯ
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ПЕРЕВАГИ
Приєднання до лідера ринку з бездоганною
репутацією. Потенційний франчайзі не просто
відкриває квітковий магазин, а стає частиною
найвідомішого і титулованого бренду в Україні.

Робота під брендом №1 в Україні. Франчайзі
приєднується до компанії, яка неодноразово
визнана лідером у своїй сфері. Це підтверджено
численними нагородами:
«Квітковий магазин №1 в Україні» (Ukrainian
Business Award, 2025), «Вибір країни» (2024), 
«Найбільша доставка квітів» (Книга рекордів
України, 2024) і багаторазова «Українська Народна
премія».

Найвища довіра клієнтів. Компанія має високий
рейтинг 4,9 з 5 на основі понад 13 800 відгуків, що
свідчить про високу якість сервісу та лояльність
клієнтів. Франчайзі отримує доступ до цієї лояльної
аудиторії з першого дня роботи.



Багаторічний досвід. Бренд успішно працює на
ринку з 2003 року, що свідчить про його
стабільність, надійність і глибоке розуміння бізнесу.

Готова та ефективна бізнес-модель.
Франчайзі отримує доступ до налагоджених
бізнес-процесів, які забезпечують стабільний потік
замовлень і високий рівень сервісу.

Широке географічне покриття. Flowers.ua
здійснює доставку по всій Україні (понад 1015 міст) і
світу, що створює величезний потенціал для
замовлень, які будуть виконуватися на території
франчайзі.

Широкий і затребуваний асортимент.
Франчайзі зможе запропонувати своїм клієнтам
величезний вибір товарів, який вже користується
популярністю у тисяч покупців.
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Команда професіоналів. Франчайзі стає частиною
великої команди, що включає досвідчених
менеджерів, флористів, логістів і кур'єрів, які
забезпечують високу якість на всіх етапах

Потужна маркетингова та технологічна
підтримка. Франчайзі не потрібно витрачати
ресурси на створення власного сайту, його
просування та розробку ПЗ – все це надає головна
компанія.

Централізований інтернет-магазин і мобільний
додаток. Франчайзі отримує замовлення через
популярний сайт і зручний мобільний додаток, які
компанія активно просуває.
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Безліч способів оплати. Платформа підтримує всі
сучасні та зручні способи оплати для клієнтів (Visa,
Mastercard, Paypal, Apple Pay, Приват24), що підвищує
конверсію замовлень.

Постійний потік клієнтів. Як лідер ринку, Flowers.ua
приваблює величезну кількість клієнтів, замовлення від
яких будуть направлятися в магазин франчайзі на його
ексклюзивній території.

Асортимент для будь-якого приводу і бюджету. На
сайті представлені букети для різних приводів (день
народження, весілля, «кохаю») і для різної аудиторії
(жінці, чоловікові, діловому партнеру), а також чітке
цінове сегментування (до 700 грн, 700-1000 грн і т.д.), що
дозволяє задовольнити запити будь-якого клієнта.
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УМОВИ
ФРАНШИЗИ
Щоб стати частиною мережі Flowers.ua, важливо
заздалегідь розуміти правила співпраці та переваги, які
відкриває франшиза. У розділі «Умови франшизи» ми
зібрали основні параметри партнерства – від стартових
інвестицій до формату підтримки, щоб ви могли оцінити
прозорість і вигідність нашої пропозиції.

Умови франшизи – це дорожня карта для майбутнього
партнера. Тут представлені всі вимоги та можливості, які
дозволять вам впевнено увійти в бізнес і розвиватися
разом із сильним брендом Flowers.ua.
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Надання комплексу прав
Франчайзер (правовласник) надає франчайзі
(користувачу) за винагороду комплекс прав для
ведення підприємницької діяльності. Цей комплекс
включає права на використання об'єктів
інтелектуальної власності (товарних знаків,
промислових зразків, стандартів) і ділової репутації
франчайзера.

ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ
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Територія діяльності
Франчайзі отримує виключне право на ведення бізнесу
під брендом Flowers.ua в межах заздалегідь визначеної
території. Це означає, що франчайзер гарантує
партнеру територіальний захист – в межах обраного
міста, району або регіону не будуть укладатися
аналогічні договори з іншими партнерами. 

Такий підхід забезпечує франчайзі конкурентну
перевагу, захищає його інвестиції та створює стабільні
умови для розвитку бізнесу.

ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ
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Самостійність франчайзі
Партнер-франчайзі веде власний бізнес під брендом
Flowers.ua, зберігаючи при цьому повну юридичну та
фінансову незалежність. 

Партнер працює за затвердженими стандартами
компанії, але самостійно управляє своїми ресурсами,
персоналом і доходами. 

Франчайзі несе всі комерційні ризики та
відповідальність за результати діяльності, при цьому
отримує підтримку і доступ до перевіреної бізнес-
моделі.

ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ
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Початковий внесок
При вступі до франчайзингової мережі партнер
вносить одноразовий фіксований платіж (паушальний
внесок). Цей платіж є оплатою за право використання
бренду Flowers.ua, його фірмового стилю, бізнес-моделі,
маркетингових матеріалів, стандартів та інших об'єктів
інтелектуальної власності компанії. 

Кошти спрямовуються на організацію запуску
франшизи, передачу необхідних інструкцій, навчання
та методичну підтримку. Оплата здійснюється протягом
двох банківських днів після підписання договору
франчайзингу.

ФІНАНСОВІ
УМОВИ
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Роялті
Франчайзі зобов'язується щомісяця виплачувати
роялті – регулярний платіж, що розраховується як
встановлений відсоток від загального обороту (доходу
до вирахування податків) за звітний період. 

Цей платіж є винагородою франчайзеру за надання
прав на використання бренду Flowers.ua, фірмових
стандартів, технологій, маркетингових інструментів і
постійну операційну підтримку.

Розмір роялті фіксується в договорі і забезпечує
сталий розвиток мережі, дозволяючи компанії
інвестувати в маркетинг, IT-інфраструктуру і навчання
партнерів.

ФІНАНСОВІ УМОВИ
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Маркетинговий платіж
Кожен партнер робить внесок у розвиток бренду через
щомісячний рекламний збір – відсоток від обороту,
який компанія Flowers.ua направляє на просування
всієї мережі.

Ці кошти допомагають запускати масштабні рекламні
кампанії, посилювати впізнаваність бренду, створювати
професійні маркетингові матеріали та просувати
франшизу на національному рівні.

Франчайзер самостійно формує стратегію
використання цього бюджету, щоб забезпечити
партнерам максимальну підтримку і стабільний потік
клієнтів.

ФІНАНСОВІ УМОВИ
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Порядок розрахунків
Роялті та маркетинговий платіж є обов'язковими
щомісячними внесками франчайзі в рамках дії
договору франшизи.

Франчайзі зобов'язується самостійно розрахувати суму
платежів, виходячи з фінансових показників своєї
діяльності за звітний період (місяць), і надати
франчайзеру звітність для перевірки та підтвердження
до 5 числа місяця, наступного за звітним.

Після узгодження даних звітності, франчайзі здійснює
перерахування роялті та маркетингового внеску до 10
числа того ж місяця.

Така процедура забезпечує прозорість фінансових
взаємовідносин і своєчасне виконання зобов'язань між
сторонами.

ФІНАНСОВІ УМОВИ
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Пошук та узгодження приміщення

Ми дбаємо про те, щоб кожен партнер розпочинав
бізнес у правильному місці. Франчайзер допомагає
франчайзі знайти та узгодити приміщення, яке
відповідає концепції мережі Flowers.ua та стандартам
візуального оформлення.

Експерти компанії аналізують локації, пішохідний та
автомобільний трафік, конкурентне оточення та
потенційний попит.

Вибір остаточного приміщення завжди відбувається
разом з франчайзі, щоб магазин мав максимальні
шанси на успіх з перших днів роботи.

ПІДГОТОВКА ДО
ВІДКРИТТЯ
МАГАЗИНУ
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Оренда
Після вибору та затвердження приміщення франчайзі
повинен оформити договір оренди з власником
об'єкта. Це обов'язкова умова для відкриття магазину
та підтвердження прав на використання приміщення.

Іноді франчайзер може сам орендувати відповідне
приміщення, а потім передати його франчайзі в
суборенду, якщо це необхідно для збереження єдиних
стандартів мережі або прискорення процесу запуску.

Такий підхід допомагає партнеру уникнути складнощів
при пошуку та оформленні оренди, а також гарантує,
що магазин буде відповідати вимогам бренду
Flowers.ua.

ПІДГОТОВКА ДО
ВІДКРИТТЯ МАГАЗИНУ
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Ремонт і дизайн

Flowers.ua дбає про те, щоб кожен магазин мережі
виглядав бездоганно та відповідав духу бренду.

Франчайзер консультує стосовно ремонту приміщення
– від планування та оздоблення до встановлення
брендових елементів і декору з метою отримання
готового, стильного і сучасного магазину, який
оформлений в єдиному фірмовому стилі мережі.

ПІДГОТОВКА ДО
ВІДКРИТТЯ МАГАЗИНУ
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Обладнання та ПЗ

Копанія консультує стосовно технічної сторони
відкриття магазину. 

Для управління процесами та контролю продажів
франчайзер за свій рахунок впроваджує фірмове
програмне забезпечення, яке спрощує роботу та
забезпечує єдині стандарти по всій мережі. 

Партнеру залишається тільки відкрити двері та почати
продавати.

ПІДГОТОВКА ДО
ВІДКРИТТЯ МАГАЗИНУ
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Первинне навчання персоналу
Успіх франшизи починається з сильної команди, тому
Flowers.ua проводить обов'язкове стартове навчання
для франчайзі та його співробітників – адміністратора,
флориста і кур'єра.

В рамках програми учасники проходять повне
ознайомлення з брендом, вивчають стандарти
обслуговування, принципи продажів, догляд за квітами
та оформлення вітрин. Ми ділимося досвідом,
допомагаємо освоїти всі внутрішні процеси і готуємо
команду до відкриття магазину.

Всі організаційні витрати, пов'язані з навчанням
(проїзд, проживання та харчування) – оплачуються
франчайзі. Після проходження курсу кожен учасник
отримує практичні навички і впевненість в успішному
запуску магазину під брендом Flowers.ua.

ПІДГОТОВКА ДО
ВІДКРИТТЯ МАГАЗИНУ
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Дотримання стандартів

Щоб кожен магазин мережі FLOWERS.UA відповідав
стандартам якості та філософії бренду, партнер
зобов'язується дотримуватися корпоративних
стандартів ведення бізнесу. Вони охоплюють усі сфери
діяльності – від управління персоналом і
обслуговування клієнтів до маркетингу та візуальної
ідентичності.

Завдяки цим стандартам усі магазини працюють за
єдиною системою, що дозволяє підтримувати високий
рівень сервісу, впізнаваний стиль і довіру покупців.
Дотримання стандартів – це гарантія того, що кожен
магазин FLOWERS.UA стане частиною сильного і
шанованого бренду, де цінують якість, красу і
професіоналізм.

ОБОВ’ЯЗКИ
ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Використання інтелектуальної
власності

Бренд FLOWERS.UA – це єдина візуальна та емоційна
ідентичність, яку впізнають і люблять клієнти.
Тому франчайзі зобов'язується використовувати всі
елементи фірмового стилю (логотип, кольори, шрифти,
оформлення упаковки та вивісок) – тільки в тому
вигляді, в якому вони затверджені брендом.

Будь-які зміни дизайну або використання інших
логотипів і торгових назв не допускаються. Це
допомагає зберігати єдиний імідж мережі, зміцнювати
впізнаваність бренду і формувати довіру клієнтів по
всій країні.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Якість продукції та послуг
Кожен магазин FLOWERS.UA повинен дарувати
клієнтам однаково високий рівень якості та емоцій.
Тому франчайзі зобов'язується працювати на такому ж
рівні якості, як і сам франчайзер. Це означає, що всі
квіти, букети, подарунки та інші товари повинні
відповідати стандартам бренду FLOWERS.UA, бути
свіжими, акуратно оформленими і доставлятися
клієнтам у належному вигляді.

Також франчайзі повинен стежити за тим, щоб
обслуговування клієнтів було уважним, ввічливим і
професійним. Співробітники магазину зобов'язані
знати стандарти продажів, сервісного спілкування та
оформлення замовлень, встановлені франчайзером.

Франчайзер, у свою чергу, має право контролювати
якість роботи та давати рекомендації щодо її
поліпшення.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Асортимент
Франчайзі має право продавати тільки ті товари та
послуги, які входять до затвердженого франчайзером
асортименту. Це необхідно для того, щоб усі магазини
мережі FLOWERS.UA пропонували покупцям однаково
якісні та перевірені продукти.

Якщо франчайзі хоче додати новий товар, змінити
постачальника або розширити асортимент, він
зобов'язаний заздалегідь узгодити це з франчайзером
у письмовій формі.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Постачальники
Для того щоб усі магазини FLOWERS.UA виглядали
гармонійно і пропонували покупцям однаково якісні
продукти, франчайзер розробив систему перевірених
постачальників. Франчайзі закуповує ключові позиції
(квіти, упаковку, аксесуари та елементи декору) – тільки
у франчайзера або його рекомендованих партнерів.

Це гарантує, що кожна композиція, кожен букет і кожен
елемент оформлення відповідають стандартам бренду.
Співпрацюючи з перевіреними постачальниками,
франчайзі отримує не тільки стабільну якість і кращі
умови, але й впевненість, що його магазин повністю
відповідає фірмовим вимогам мережі.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Програмне забезпечення
Для ефективної роботи магазину та єдиної системи
управління мережею FLOWERS.UA, кожен партнер-
франчайзі використовує тільки те програмне
забезпечення, яке надає франчайзер.
Основні інструменти включають Slack – для щоденної
комунікації, отримання інструкцій, консультацій та
зворотного зв'язку, а також BAS ERP – для обліку
продажів, інвентаризації, контролю замовлень та
фінансового аналізу.

Єдине ПЗ допомагає франчайзеру контролювати
стандарти роботи, надавати своєчасну підтримку та
забезпечувати прозорість бізнес-процесів.
Використання інших програм без узгодження
заборонено, щоб уникнути помилок, невідповідностей і
проблем зі звітністю.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Атестація персоналу

Щоб гарантувати високий рівень обслуговування та
якість роботи магазинів мережі, франчайзі
зобов'язаний регулярно проводити щокварталу
атестацію співробітників – адміністратора, флориста та
кур'єра.

Атестація перевіряє, наскільки персонал освоїв
стандарти роботи з клієнтами, правила оформлення
замовлень, використання фірмового програмного
забезпечення та внутрішні процеси магазину.
Результати атестації допомагають виявити слабкі
місця, скоригувати навчання та підвищити
ефективність роботи команди.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Рекламна діяльність
Ми хочемо, щоб кожен магазин FLOWERS.UA був
помітним і улюбленим на своєму ринку.
Франчайзі проводить рекламні акції та промо-заходи,
дотримуючись маркетингового плану франчайзера,
щоб просування магазину було максимально
ефективним і відповідало корпоративним стандартам.

Якщо є бажання запустити власну ініціативу (нову акцію
або захід) – важливо узгодити її з франчайзером
заздалегідь, щоб підтримувати єдиний стиль і стратегію
просування всієї мережі. Такий підхід допомагає
кожному магазину бути впізнаваним, залучати нових
клієнтів і створювати довіру до бренду.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Звітність
Франчайзі зобов'язаний періодично надсилати звіти
про роботу магазину: кількість продажів, рух товарів,
фінансові показники, участь в акціях та інші відомості,
які вимагає франчайзер.

Якщо франчайзер запитує додаткові документи,
наприклад, фотозвіти, звіти про персонал або
бухгалтерські дані – франчайзі повинен їх надати
вчасно.

Це правило допомагає франчайзеру контролювати
роботу мережі, виявляти успішні практики, коригувати
бізнес-процеси та підтримувати єдиний стандарт якості
у всіх магазинах FLOWERS.UA.

ОБОВ'ЯЗКИ ФРАНЧАЙЗІ
ПІСЛЯ ВІДКРИТТЯ
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Вести підприємницьку діяльність під відомим брендом
на закріпленій території.

Звертатися до франчайзера за консультаціями з питань
ведення бізнесу.

Направляти співробітників на додаткове навчання або
атестацію.

Мати переважне право на укладення договору на
новий термін при належному виконанні своїх
обов'язків.

ПРАВА
ФРАНЧАЙЗІ
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Програмне забезпечення

Франчайзер має право проводити планові та
позапланові перевірки магазину без попереднього
повідомлення.

Методи контролю включають: візити до магазину,
моніторинг відгуків, перегляд записів з камер
відеоспостереження, аналіз звітності в ПЗ та
використання технології «таємний покупець».

При виявленні порушень складається Акт про
порушення, і франчайзі зобов'язаний усунути їх у
встановлений термін.

КОНТРОЛЬ З БОКУ
ФРАНЧАЙЗЕРА



35

Франчайзі не може займатися бізнесом, який конкурує
з мережею FLOWERS.UA, поки діє договір франшизи.
Це означає, що партнер не має права відкривати інші
квіткові магазини, співпрацювати з конкурентами або
запускати аналогічні проекти.

Навіть після закінчення дії договору франчайзі
зобов'язаний утримуватися від конкуруючих проектів
протягом 3 років, щоб захистити бренд, його репутацію
та клієнтську базу.

Заборона на конкуренцію

ОБМЕЖЕННЯ ТА
ЗАБОРОНИ ДЛЯ
ФРАНЧАЙЗІ
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Заборона на передачу прав

Компанія будує свою мережу на довірі та
відповідальності. Франчайзі не може передавати
права на використання франшизи іншим людям або
компаніям без письмової згоди франчайзера.

Це означає, що партнер не може продавати, здавати в
оренду або надавати кому-небудь право керувати
магазином під брендом FLOWERS.UA.

Також заборонені субконцесійні угоди – тобто
франчайзі не може надавати комусь право вести
бізнес на основі франшизи.

ОБМЕЖЕННЯ ТА ЗАБОРОНИ
ДЛЯ ФРАНЧАЙЗІ
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Конфіденційність

Ми цінуємо довіру та професіоналізм наших партнерів.
Франчайзі не має права розкривати будь-які секрети та
внутрішні дані франчайзера.

Сюди відносяться інструкції, стандарти роботи
магазинів, маркетингові матеріали, фінансова
інформація, технології та перелік постачальників.
Заборона діє як під час дії договору, так і протягом 5
років після його закінчення.

Це правило захищає бізнес і гарантує, що унікальні
методи роботи та стандарти якості залишаються
всередині мережі.

ОБМЕЖЕННЯ ТА ЗАБОРОНИ
ДЛЯ ФРАНЧАЙЗІ
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Заборона на зміни
Франчайзі не може самостійно змінювати стандарти
роботи магазинів, встановлювати або модифікувати
програмне забезпечення, надане франчайзером, або
вносити будь-які зміни в брендові елементи.

Також заборонено реєструвати або використовувати
свої власні товарні знаки, які схожі на бренди
FLOWERS.UA, щоб не створювати плутанину серед
клієнтів і не знижувати впізнаваність мережі.

Це правило допомагає зберігати цілісність бренду,
підтримувати єдиний стиль роботи і захищати
інтелектуальні активи франчайзера.

ОБМЕЖЕННЯ ТА ЗАБОРОНИ
ДЛЯ ФРАНЧАЙЗІ
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Публічні заяви
Ми цінуємо професіоналізм і єдиний голос бренду
FLOWERS.UA. Франчайзі не може давати інтерв'ю,
коментарі або заяви в ЗМІ від імені бренду
FLOWERS.UA.

Якщо є необхідність зробити публікацію або розповісти
про діяльність магазину, необхідно заздалегідь
узгодити текст і формат з франчайзером.

Це допомагає зберігати єдиний імідж мережі, уникати
непорозумінь у клієнтів і гарантує, що вся публічна
інформація відповідає стандартам бренду.

ОБМЕЖЕННЯ ТА ЗАБОРОНИ
ДЛЯ ФРАНЧАЙЗІ
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Термін дії договору франшизи становить 3 роки з дати
підписання. Протягом цього часу франчайзі має всі
права та обов'язки, передбачені договором –
використовувати бренд FLOWERS.UA, дотримуватися
стандартів мережі, брати участь у маркетингових
активностях та дотримуватися всіх правил
франчайзера.

Продовження договору можливе за згодою сторін, за
умови виконання всіх зобов'язань франчайзі.

Термін дії

ТЕРМІН ДІЇ ТА
РОЗІРВАННЯ
ДОГОВОРУ
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Продовження

Договір франшизи не продовжується автоматично.
Якщо франчайзі хоче продовжити роботу під брендом
FLOWERS.UA після закінчення поточного терміну, він
повинен повідомити про це франчайзера заздалегідь
–  мінімум за 30 робочих днів до закінчення договору.

Це повідомлення дає франчайзеру час підготувати
документи, перевірити виконання зобов'язань
франчайзі та узгодити умови нового терміну співпраці.

ТЕРМІН ДІЇ ТА РОЗІРВАННЯ
ДОГОВОРУ
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Франчайзер має право розірвати договір франшизи в
односторонньому порядку в разі істотного порушення
умов договору з боку франчайзі.
До грубих порушень відносяться, зокрема:

Прострочення обов'язкових платежів, включаючи
роялті, маркетингові внески та інші платежі;

Недотримання стандартів роботи магазину, включаючи
якість продукції, обслуговування клієнтів та
використання фірмових елементів;

Розголошення конфіденційної інформації франчайзера;

Участь у конкурентній діяльності під час дії договору
або в період заборони після його припинення;

ТЕРМІН ДІЇ ТА РОЗІРВАННЯ
ДОГОВОРУ

Розірвання договору з боку
франчайзера
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Розірвання договору з боку
франчайзі

Якщо франчайзі вирішує припинити роботу за
франшизою, він зобов'язаний повідомити про це
франчайзера не пізніше ніж за 90 днів до закінчення
співпраці.

Це повідомлення дає франчайзеру час підготувати всі
формальності: завершити розрахунки, оформити
документи і коректно закрити магазин.

Такий порядок забезпечує прозорість процедури
розірвання і мінімізує можливі ризики для обох сторін.

ТЕРМІН ДІЇ ТА РОЗІРВАННЯ
ДОГОВОРУ
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Дякуємо за інтерес до франшизи FLOWERS.UA.
Якщо ви готові приєднатися до нашої мережі та
розвивати бізнес під надійним брендом, ми будемо раді
обговорити деталиі співпраці та відповісти на всі
запитання.
Напишіть або зателефонуйте за контактами нижче, наш
менеджер зв'яжеться з вами найближчим часом.

КОНТАКТИ
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